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Imprese, storie, persone

Ricette anti-crisi In totale i fondi stanziati ammontano a 30 miliardi. Scadenza 2011

Ue, un salvagente
da 500 mila euro

Ogni piccola impresa pud ottenere il contributo
da Bruxelles. Ma la burocrazia mette a dura prova

DI ISIDORO TROVATO

n periodi ecceziona-
li servono regole
straordinarie. Sulla
base di questo ra-
gionamento la Commis-
sione europea nel di-
cembre scorso ha varato
un piano di aiuti alle pic-
cole e medie imprese
che pit di altre sarebbe-
Io state esposte agli effet-
ti della bufera abbattuta-
si sull’economia mon-
diale. le nuove regole in-
fatti rendono possibili
aiuti di Stato fino a 500
mila euro alle Pmi.
«L'obiettivo & quello
di far fronte agli effetti
della crisi del credito sul-
I'economia reale — Nee-

_ lie Kroes, commissario

europeo alla concorren-
za —. Cerchiamo di da-
re respiro alle Pmi che
boccheggiano per Ia re-
strizione dell'accesso al
credito. Per questo(e so-
lo per questo) il provve-
dimento avra la validita
di soli due anni, fino al
2010».

Eppure qualche per-
plessita i finanziamenti
europei la sollevano
sempre, specie perché
(soprattutto in passato)
non sono state poche le
occasioni in cui i fondi
comunitari sono andati

a finanziare «imprese

fantasma» o del tutto fit-
tizie. «Una cosa & certa
— spiega Riccardo Pe-
ressich, gia funzionario
della Comunita europea
— quest'ultimo provve-
dimento & un atto politi-

Banca Europea per gl Investimenti
2008-2011: 20 miliards per I'accesso al credito delle Pmi

Ricerca e Sviluppo

2007-2013: 54 miliardi destinati N

a chi investe in R&S

Sviluppo Rurale
8,2 meiliardi per i programmi
regionali di sviluppo rurale

CO avvenuto in un fran-

gente straordinario. Il

problema e che, proprio
perché straordinari que-
sti fondi non saranno ge-
stiti dall’Europa . ma dai
singoli Stati con i tempi
burocratici di cui ognu-
no di essi dispone. II che
potrebbe creare qual-
che disequita»,

In particolare a far te-
mere ritardi & il sistema
burocratico italiano che
con le sue lungaggini &

quasi sempre indicato
dagli imprenditori come
un freno alla loro attivi-
ta.

Al di l1a degli ostacoli
comunque, le risorse co-
munitarie restano una
grande opportunita di
crescita per le piccole
imprese che altrimenti
difficilmente riuscireb-
bero, ad esempio, a farsi
finanziare la ricerca per
innovare il proprio busi-
ness. Una di quelle che

agiseage oL,
SAPERE COME
OTNELERL O

GUIDA AT FINANZIAMENTE UE

 fACASSARLG

ci & riuscita é la srl 1dro-
depurazione, societa
con sede a Seregno (Mi)
che ha un'esperienza
pili che trentennale nel-
la depurazione delle ac-
que reflue civili e assimi-
labili e in seguito ha al-
largato I'attivita ai rifiuti
e alle energie alternative
provenienti dalle bio-
masse. «Sono venuto a
conoscenza di questa
opportunita ‘attraverso
Innovhub, il centro del-
la Camera di
Commercio
di Milano -
spiega Mi-
= chele Bene-
2 dett, Iespon-
sabile inter-
nazionalizza-
zione della
societa - . Il
centro & fon-
damentale
perché per-
mette all'
azienda di
iscriversi nel-
la banca-da-
ti e trovare la
partnership,
necessaria perché que-
sti progetti di ricerca so-
no finanziati dall'Ue sol-
tanto imprese che si riu-
niscono in consorzi».
Uno sforzo rivelatosi
presto vincente. «Sei me-
si. dopo l'iscrizione —
continua Benedetti —,
abbiamo formato il con-
sorzio che ha ricevuto
un milione di euro di
fondi da destinare al pro-
getto di ricerca, che &
svolta per noi da centri
universitari. Questo tipo
di finanziamento per-
mette ad aziende picco-
le come la nostra (23 di-
pendenti per 5 milioni
di euro di fatturato), che
da sole non hanno una
grande capacita di ricer-
ca, di innovarsi». E i ri--
sultati della ricerca? So-
no di proprieta del con-
sorzio. «Noi per esem-
pio avremo un filtro in-
novativo per l'elimina-
zione della Legionella,
di cui saremo distributo-
ri in esclusiva e senza
aver speso quasi nulla»,

«Due volte bocciati
per cavilli normativi»

Pier
Andrea

: Marietta
€ a capo
della
Galim

Il «maratoneta»
U dei bandi comuni-
; tari.

Sono ben cinque le
gare a cui ha partecipa-
to la Galim, societa di
Pier Andrea Marletta,
che ha ottenuto come ri-
sultato due vittorie, due
sconfitte e un ripescag-
gio all'ultimo minuto.
«La prima e stata una ga-
ra senza storia - raccon-
ta Marletta - perché per

-inesperienza abbiamo
preparato male la do-
manda. Nel senso che
abbiamo chiesto un
contributo pari al 100%
dell'investimento. Non
sapevo che l'importo
massimo finanziabile
per l'innovazione tecno-

che nel frattempo & di-
ventato I'Innovhub pres-
so la Camera di Com-
mercio di Milano - par-
tecipa ancora alla gara
per ricevere fondi, sem-
pre per l'innovazione
tecnologica.
«Quell'anno ci tenevo
in particolar modo, ave-
vamo bisogno di cam-
biare le macchine. Ma
purtroppo non siamo
entrati nel punteggio
perché mancava il re-
quisito richiesto di un
CONgruo incremento
del numero dei dipen-
denti». Due anni dopo,
un altro tentativo. E i
fondi arrivano, anche
se per il rotto della cuf-
fia. «Nella prima gradua-

logica all' toria sia-
interno mo stati
dei fondi esclusi,
strutturali P ™0 ma fortu-
del cosid- g} [é natamen-
detto 9 © te sono
Obiettivo Lincremento di fatturato avanzati
2 era pari fattoregistrare un po' di
al 25%. E dal 2007 al 2008 soldi e sia-
ho portato mo stati
a casa un per cosi di-

bello zero»,

Ma Marletta non si di
per vinto. E riprova, con
qualche: aggiustamen-
to: Ia seconda wvolta, in-
fatti, si affida a un cen-
tro specializzato, I'allo-
ra Euro infocenter di Mi-
lano. «Era il 1999. 1l ban-
do & andato a buon fine
€ ho potuto finanziare
parte del rinnovamento
dei macchinari grazie
all'Ue, cosi come pochi
anni dopo ho ricevuto
un piccolo contributo
anche per rinnovare il
sistema informatico e
creare il sito Internet
aziendale».

Forte del successo,
Marletta nel 2005 - sem-
pre aiutato dal centro

re ripescati». 1l contribu--
to, ricevuto al fine di
«potenziare l'attivith
produttiva sia sotto il
profilo quantitativo sia
qualitativo», copre circa
il 30% delle spese effet-
tuate cioé 60mila euro.
Consigli per chi vuole
cominciare a partecipa-
re ai bandi? «Due - dice
Marletta - . Rivolgersi a
professionisti seri, per-
ché se la domanda non
& corretta ¢ inutile farla.
Ricordarsi di tenere tut-
ta la documentazione
relativa ai pagamenti
eseguiti con i fondi co-
munitari. Per evitare
truffe la Regione chiede
la rendicontazionen».
FAUSTA CHIESA

| azienda Galim |
i nasce nel 1982 dall;
volonta di Alfio Marlett
che dopo aver persoil |
lavoro a causa della
chiusura della societa
nel settore della
cromatura dura e della’
meccanica per cui
lavorava, decide all'eta
di 55 anni di fondarne |
una in proprio a Lainate
in provincia di Milano.
All'inizio |'azienda era
composta dal fondatore
dal figlio Andrea che la|
gestisce attualmente e -
dal socio, Giuseppe
Godizzi. Attualmente la,
Galim di Marletta e
Godizzi ha 14
dipendenti e fattura
circa 1,5 milioni di-euro,
I'anno. «Ci occupiamo
della cromatura duraa |
spessore e rettifiche, il
che significa portare
metallo duro su
macchine per |
lavorazioni specialj per
conferire al pazzo |
durezza e inossidabilita.
Abbiamo come clienti
sia piccoli artigiani sia
multinazionali». Un
lavoro artigianale che
richiede il controllo
sistematico delle
procedure, delle fasi di
lavorazione, degli
impianti & della purezza |
dell'elettrolita mediante
programmate analisi deij
bagni di cromatura. Dal |
2007 al 2008 il fatturato
& cresciuto del 2,5%. -
«Quest'anno chissa -
commenta Matletta - ,
Ma sappiamo che per
rimanere competitivi
linnovazione
tecnologica &
fondamentales. _
FA. CHI/

«(i e servito per pagare I'Trap»

Le risorse usate per tenere il passo delle multinazionali del farmaceutico

1a le tante possibili-
Tté, Fabio Scaccia,

che a Catania & I'am-
ministratore unico della
Finderm Farmaceutici,
ha deciso di utilizzare
l'aiuto statale di 200 mi-
la euro per la detrazione
dell'imposta regionale
sulle attivita produttive.
Era il biennio 2004/2005
e all'epoca gli aiuti all

IMNTAOA Aeraer—— o — e —

Pmi costrette, come noi,
ad affrontare la concor-
renza sfrenata delle mul-
tinazionali». Lui, che a
28 anni lascio l'attivita di
informatore medico
scientifico per investire
nella sua azienda, am-
mette ora a 41 anni che
per rimanere al passo
coi tempi le imprese han-
no una sola possibilita:

due anni ci ha consenti-
to di investire di pii1 nel-
la ricerca, nel personale
e in tutta la nostra attivi-
ta». E come giudica ora i
300 mila euro in pii1 con-
cessi da Bruxelles per i
prossimi due anni al fine
di superare le attuali dif-
ficolta? «E un segnale im-
portante in un momento
complicato come questo

Fabio
Sciacea
ammini-
stratore
unico
Finderm

per pagare I'Irap ma lo

scenario economico ¢ di-
Verso rispetto al 2004. Le

banche si snnn_irriaidita

ro fare ancora di piil.
Certo, noi ci accontentia-
mo, ma gli sforzi dovreb-
bero essere maggiori».
Insomma secondo Il'im-
prenditore siciliano 1'al-
largamento dei criteri da
poco varato non basta:
Servirebbe pill intrapren-
denza da parte delle au-
torita, soprattutto per le
aziende che si trovano
nel meridione;

«Al Sud la situazione &
ancora piu difficile, vivia-
mo in un territorio che
purtroppo ci penalizza -
precisa l'amministratore
unico di Finderm - se

. R

ondata a Catania nel

1995 grazie a
un'intuizione di Fabio
Scaccia, attuale
amministratore unico
della societa e per diverso
tempo vicepresidente di
Confindustria Sicilia, la
‘Finderm Farmaceutici
sviluppa e
commercializza prodotti
nel settore della
ginecologia ostetricia.
Costituita da circa 75
dipendenti, la piccola

mediaimnraca cisiliana

a totale capitale italiano
investe per proporre -
nuovi prodotti. | farmaci
generici il prossimo
mercato di riferimento di
Scaccia. Finderm vanta
collaborazioni con
importanti aziende del
settore come Griinenthal
GmbH, Daiichi Sankyo ed
EG, societa del Gruppo
Stada Arzneimittel AG.
Nel 2000 I'azienda cresce
dotandosi di un
laboratorio per la
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